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INTRODUCTION
Contexte

L’intégration régionale est une composante fonddalenles stratégies de développement des
pays africains. Elle possede plusieurs avantagies permet de briser les frontieres étroites et
de constituer de vastes marchés dans lesqueldetitdibrement les personnes, les biens et
les capitaux; elle donne la possibilité aux paygeite taille d’améliorer leurs capacités de
négociation face aux grandes puissances ; elleonanfles effets d’apprentissage et les
échanges économiques, culturels et politiguese edprésente un facteur de stabilité
institutionnelle (Hugon 2001).

Les deux Congo dont les capitales politiques séngmaphiquement les plus rapprochées du
monde, ainsi que le Cameroun, font partie de la i@omauté Economique des Etats de
I'Afrique Centrale (CEEAC). La CEEAC a été crééelB octobre 1983 par les membres de
I'Union Douaniére et Economique de I'Afrique Ceter@JDEAC), actuellement la CEMAC,
qui avaient pris I'accord de principe d'élargir @ommunauté Economique d’Etats de
I'Afrique Centrale dés 1981 et par les membresadédmmunauté Economique des Pays des
Grands Lacs (CEPGL). C’est 'une des Communautén@&uiques Régionales du continent
(CER / Regional Economic Communities-RECS). Les GBRt des regroupements régionaux
d’Etats africains, légalement constitués par uitétreet dont I'intégration est le principal
objectif. L'Union Africaine reconnait actuellememait CER, chacun d’entre eux jouant un
role clé dans le processus d’intégration africaine.

La CEEAC a pour missions :

- la promotion et le renforcement d’'une coopératiamionieuse et un développement
équilibré et auto entretenu dans tous les domaied'sictivité économique et sociale ;

- la création d’'une zone de libre échange par I'éation, entre les Etats membres, des
droits de douanes et toutes autres taxes a I'éffigivalent a I'importation et a
I'exportation des marchandises ;

- l'abolition, entre les Etats membres, des restndiquantitatives et autres entraves au
commerce ;

- la constitution d’'une union douaniére grace a béssement et le maintien d’'un tarif
douanier extérieur commun ;

- I'établissement d’une politique commerciale comman&gard des Etats tiers ;

- la suppression progressive entre les Etats mendeesbstacles & la libre circulation
des personnes, des biens et des services, deausqgt au droit d’établissement ;

- I'harmonisation des politiques nationales en vue l@epromotion des activités
communautaires, notamment dans les domaines ddusine, des transports et
communications, de I'énergie, de [lagriculture, desssources naturelles, du
commerce, de la monnaie et des finances, des ressonumaines, du tourisme, de
I'enseignement et de la culture, de la scienceda dechnologie ;

- la création d’'un Fonds de coopération et de dépelont ;

- le développement rapide des Etats membres saosallitparticulierement les Etats
insulaires, semi-enclavés, et/ou appartenant atégorie des pays les moins avancés ;

- la réalisation de toutes autres activités visaatt€indre les objectifs communautaires
gue les Etats membres pourront entreprendre en acamm

A tous ces objectifs s’est ajoutée en 1999 la ptmnode la paix, de la sécurité et de la
stabilité en Afrique centrale.



Les Etats membres de la CEEAC sont : la Républitfyegola, la République du Burundi, la
République du Cameroun, la République de Cenuadri la République du Gabon, la
République du Congo, la République DémocratiqueCdngo, la Républigue de Guinée
Equatoriale, la République de Sdo Tomé et Prindgp&épublique du Tchad, la République
du Rwanda (CEEAC 2003, Etat du monde 2006).

Les pays africains s’accordent a reconnaitre le ebll'importance de la libéralisation des
échanges commerciaux dans le processus d'intégradigionale et de développement. La
libéralisation du commerce est communément utils@@me un outil économique visant a
stimuler les échanges commerciaux a l'intérieureetre les pays membres de la zone
communautaire.

Ainsi, durant les huit premieres années de sortende, la CEEAC a adopté un programme
de libération des échanges a exécuter par étapesav@&rs un processus de réduction
progressive et de suppression éventuelle des dbstawux échanges intra-CEEAC, la
Communauté envisage de devenir une union douaapes la création d’une zone de libre
échange (Mahamat Abdoulahi 2005). Des protocol¢®t@nadoptés en vue de supprimer les
obstacles tarifaires et non tarifaires et de mettreeuvre des programmes complémentaires
de nature a améliorer les échanges et assurer uleunedéveloppement tels que
I’'harmonisation des politiques macro-économiquesjéveloppement des infrastructures en
matiere de transport et de communication, le pawmrgétique en vue d’améliorer la
distribution de I'électricité dans la régions, éf@pendant, I'instabilité politique et les guerres
a répétition dans la sous-région ont entrainé édeation des échanges.

A I'heure actuelle, il y a un ferme engagementalpdrt des Etats membres de la CEEAC de
revitaliser la Communauté a travers de plus gramadlesations budgétaires et I'adoption de
programme de redressement. Selon Mahamat Abdo(2&i95), au niveau de cette sous
région, I'on s’attend a ce que cette initiativeutfle une nouvelle dynamique a la CEEAC. |
faut par ailleurs noter gu’aucun des objectifs dogpamme de libéralisation des échanges
n'a été atteint. En effet, 'organisation est dawxemactive pendant plus de dix ans a cause de
la persistance de l'instabilité socio politique sldasous-région.

Au niveau des échanges, ceux-ci sont relativementdgéveloppés au sein de la CEEAC. En
effet, la valeur des exportations entre les paysbmes représentait seulement 1,4% des
exportations totales de la CEEAC en 2003 (AbegaR0& cette part est restée a peu pres
stable (entre 1,2% et 1,4%) depuis 1990. Néanmdassommerce intra-régional de la
CEEAC a toutefois augmenté depuis le début desesnt®@90, de 4,6% par an en moyenne, et
plus significativement depuis 2002, de 13,6% parLaim des problémes majeurs auquel est
confrontée la CEEAC est la faiblesse des échanges ¢ommunautaires. Quelles sont les
causes de cette situation et comment peut-on ydieme

Le Congo entretient avec la RDC des relations comiales qui tendent & s’intensifier. En
effet, de 2003 a 2007 ces échanges du Congo awibdaont été multipliés par 10. Mais en
méme temps, les échanges du Congo avec la Chingéntultipliés par 20. La concurrence
des produits chinois sur les marchés régionaux feique centrale est telle qu’elle arrive a
évincer certains biens similaires alimentant larant d’échanges intra régionaux des pays
d’Afrique centrale (Boungou Bazika 2010). Cela gkue surtout a cause de leurs bas prix
sur le marché. Mais d’autres facteurs comme le mysrae des commercants chinois, le
soutien de I'Etat, expliquent la pénétration rapaks produits chinois en Afrique. Cette



tendance semble forte concernant les échangeslestdeux Congo et surtout des échanges
intracommunautaires du Congo avec le Cameroun.nSkele résultats préliminaires des
estimations que nous avons faites, les importatioles produits similaires chinois
concurrencent a Brazzaville ceux importés de RD@ue€Cameroun, alors que pour certains
produits, leurs codts unitaires sont inférieurgaxcde la Chine.

Un autre aspect du commerce transfrontalier esblie joué par les petits commercants

migrants de la RDC. lls sont des dizaines de millée exercer le commerce pour subvenir a
leurs besoins et tenter de sortir du cercle viciéeta pauvreté. Les commercants kinois par
exemple se rendent a Brazzaville surtout pour \erals pagnes (Utex, Sotexki etc.)

imprimés en RDC, du ciment, des produits cosmésiquie I'essence et des pneus. Les
brazzavillois proposent des pagnes «super sossxdoberchés par les kinois et une grande
variété d'articles vestimentaires (Luemba 2003petidant, les importations de produits en

provenance de la RDC sont confrontées a la conwerdes produits importés de Chine.

Le commerce du Congo avec le Cameroun est ausaimdgne comme le montre les faits.
Les importations de marchandises du Congo en pamgendu Cameroun sont passées de
29,7milliards de FCFA a 31,4 milliards de FCFA d#2 a 2009 soit un accroissement de
5,70%. Le Cameroun représente au sein de la CEM#Cdes principaux fournisseurs du
Congo. Les produits importés du Cameroun ont cgstide produits agricoles et agro-
alimentaires, les produits chimiques et métalliques

Originalité de la recherche

La présente recherche est innovante et originaléesux aspects : le premier aspect porte sur
le theme choisi. L'incidence de la Chine sur le owarce intra régional en Afrique. Il n’existe
encore presque pas de recherche sur cet aspectiadamssure ou le développement des
échanges commerciaux des pays africains avec lee@st un phénomene récent. Analyser le
commerce intrarégional entre deux pays et écla@argroblématique du poids de la Chine en
tant que pays contribuant a réduire les échandes africains au profit des échanges avec
cette puissance émergente permet de mieux comprdéesirprobléemes auxquels doit faire
face la stratégie d'intégration régionale en Afdgcentrale et de dégager des perspectives
pertinentes.

Le deuxiéme aspect concerne I'approche méthodalegiglle permet d’estimer I'avantage
compétitif des deux pays en confrontant deux cdardichange : le courant intra régional et
extra régional d’échange de produits similairesteCapproche innovante conduit & montrer
I'antagonisme entre les deux courants d’échangeeretncidence sur l'intégration africaine.
L'utilisation des données désagrégées du commextérieur portant sur les produits
similaires, I'estimation des colts unitaires et ghin & I'’échange permet aussi d'affiner
I'analyse et d’obtenir des résultats pertinentsvesure de cerner et de mieux orienter les
politiques commerciales en liaison avec lintégmtirégionale. Généralement, dans la
littérature sur le commerce international, le lemtre gains a I'’échange, commerce intra et
extra régional n’est pas fait de fagon systématique

Objectifs
L'objectif de cette recherche est d’analyser l'demice des échanges avec la Chine sur

I'intégration régionale des pays de I'Afrique ceer regroupés au sein de la CEEAC. De
facon spécifique, il s’agit d’'examiner les tendasmda Commerce entre le Congo et la RDC et



le Cameroun d’'une part, entre le Congo et la Chiaetre part ; d’estimer I'évolution des
colts unitaires et le nombre de catégories desriatpmns similaires du Congo en provenance
des deux pays, de mesurer l'incidence sur le corenietra régional en estimant les gains et
les pertes dans les échanges et de dégager quelgseignements en matiere de politique
d’intégration commerciale dans le contexte de isecmondiale récente. Il est aussi de voir le
rble joué par les migrants dans le commerce trantHlier entre les deux pays.

La question qui se pose est celle de la pertindackapproche comparative sur les produits
similaires provenant de la Chine et d’autres p&gs:il possible de prouver la similarité des
produits chinois ? Cette question a été résolues dame recherche menée par deux
économistes de I’Amérique latine ayant étudié Hséges entre la Chine et le Chili. lls ont
montré que le degré de similarité des biens faBsgn Chine était suffisamment élevé pour
autoriser I'adoption de I'approche comparative @bz et Claro, 2009).

La structure du présent rapport de recherche ewtiaeée comme suit : la premiére section
traite de la revue de la littérature (section d)déuxieme aborde I'approche méthodologique
utilisée (section 2), la troisieme aborde les Itas de I'enquéte sur les commercants
migrants et leur interprétation (section 3), latgéae analyse I'incidence sur l'intégration
régionale (section 4) et enfin le rapport se teengiar les conclusions et recommandations.

1) LA REVUE DE LA LITTERATURE

Les théories relatives a l'intégration commerciggionale sont développées surtout autour
des zones de libre-échange et des unions douarlicaealyse classique de I'échange met en

évidence les effets contradictoires d’une intégraiommerciale régionale sur les échanges a
savoir les effets de création et de détournemebthmerce.

Jacob Viner, dans son analyse faite en 1950 mqutiley a création de commerce lorsque la
libéralisation douaniére permet de passer a desce® d'approvisionnements moins
codteuses. La suppression des barriéres tarif@nekant plus efficaces des produits jusque la
inefficients pour un pays, car protégeés par ur, tarlibéralisation douaniére crée des sources
d’'importation moins cheres en provenance des pairesh d’'une union. Quant a l'effet de
détournement, Viner stipule gu'’il correspond a itaation dans laquelle la création d’'une
zone de libre échange ou d’'une union douaniére dabstituer des importations en
provenance de pays membres a des importationsoeenance de pays tiers jusque la plus
efficaces.

Selon Lee (1999), pour qu’'une intégration commégcieegionale puisse exister, des
conditions doivent étre réunies afin qu’une contjméti existe au sein d’'un marché
transparent, qu'une libre circulation de la maircedire et du capital existe entre les
partenaires et que les prix reflétent les codtgrdduction.

Pour Aly A. (1994), lintégration commerciale desyp en développement souffre de
déséquilibre structurel et particulierement de nu@nd'un secteur industriel bien développé.
De facon invariable, ils produisent des biens priesaet le commerce entre eux reste faible.
Les gains de réallocation ne peuvent donc pas gaeorsiaccroitre a partir de ce schéma non
équilibré entre production et échange extérieuntégration commerciale peut au mieux étre
utile si non inutile lorsqu’aucun des pays ne pibdum bien déterminé. Dans ce cas, la
suppression des barrieres douaniéres entre papsodeit ou ne cause aucun changement
dans le schéma de commerce de ce bien de laesaummoins chere existant hors zone. Ceci



est le cas de la CEEAC dont les échanges sonttésieessentiellement vers les pays de
I'Occident, de ’Amérique et de I'Asie.

Des analyses récentes aboutissent a la conclusmmheg petits pays obtiennent des gains et
améliorent le bien étre de leurs consommateursdjilsimportent des biens de co(t inférieur
de pays plus grands que des pays plus petitsfena@nt partie de I’'Union douaniére (Schiff
2002 ; Peace 2004).

En ce qui concerne le commerce transfrontalierneropnt dit, aspect qui concerne surtout le

commerce entre le Congo, la RDC et le Camerousied de souligner deux aspects : d’'un

coté le commerce transfrontalier formel et de faute commerce transfrontalier mené de

maniere informelle. En effet, en tant que prodlinhd organisation tres structurée des acteurs,
les échanges transfrontaliers sont nettement pdnsed que les statistiques ne le laissent
penser, en particulier entre pays africains memére®n membres de la Zone Franc (Dzaka
Kikouta 2003).

A cet effet, Egg et Herrera (1998), étudiant lebadges transfrontaliers et I'intégration
régionale en Afrique subsaharienne, ont estimé Igaeflux du commerce transfrontalier
représenteraient pres de 25 % des importationsieiféis et environ 5 % du PIB des trois
pays voisins du Nigeria, a savoir le Cameroun,iggeNet le Bénin.

De méme, en Afrique centrale, les flux du commedreasfrontalier sont au moins aussi
importants entre pays de la CEMAC, membres de leeZeranc et leur voisin la République
Démocratique du Congo (RDC) dont la monnaie nalongge Franc congolais) est
inconvertible et subit une constante décote sumdeché parallele des devises en raison de
I'nyper-inflation et de la dollarisation qui cargse son économie; a lI'opposé du Franc CFA
qui est une monnaie convertible, a travers sonageca I'Euro a une parité fixe depuis janvier
1999, ce qui lui garantit une faible volatilité seamarché des changes (Dzaka 2003).

Sous cette optique, Dzaka (2003) souligne que sdtiation entraine une forte demande de
FCFA et d'autres devises dans ces pays voisinsuende favoriser leur participation au
commerce international. Par ailleurs, ce besoinl@ldses pousse plusieurs entrepreneurs de
la RDC, confrontés a une politique de controledemnges a pratiquer des prix de dumping a
l'occasion de leurs exportations de biens manuf@stdomestiques comme le sucre, le savon
de ménage, la biére, les produits pharmaceutijaesment, le textiles, etc. (et méme les
produits agricoles vers les pays frontaliers d€BMAC (Congo-Brazzaville, République
Centrafricaine).

Par ailleurs, certains chercheurs africains somégdement d’accord sur le fait que le

commerce transfrontalier demeure de loin le systdiéehange le plus efficace, le mieux

organisé et le plus institutionnellement enracinéAdrique et, qu’en conséquence, toute
modification sans une compréhension approfondieladportée de ce type d'interaction

pourrait avoir des conséquences économiques, ssoil environnementales considérables
(Meagher 1966).

Cependant, un autre aspect est celui apporté peortenerce transfrontalier informel. En
effet, cette activité représente d’'une part un paigportant dans les échanges et d’autre part,
une activité génératrice de revenu permettantfammiles de lutter contre la pauvreté. A cet
effet, toute analyse de l'intégration et du comraaegional en Afrique serait incompléte si



elle n'examinait pas la pertinence de ce que I'éaighe & présent par commerce informel
transfrontalier (et parfois taxé d'illicite) (FAQDQ8).

Une étude sur les commercants le long de la frenti@nya-Ouganda citée par la Banque
mondiale révele que les importations de mais ewgmance de I'Ouganda ont atteint au total
72,9 millions de shillings (soit 1,1 millions de ldos US) en 2005, chiffre largement
supérieur aux importations officiellement enre@et qui s’élevent, elles, a 300 000 shillings
(soit 4 505 dollars US) (FAO 2008).

Une étude de la CEA (2010), montre que les commiscanformels transfrontaliers
constituent une large proportion de ce groupe,joue un role clef a I'égard de certains
aspects essentiels des moyens d’existence, notanemesécurité alimentaire et celle des
revenus. On estime par exemple que les commercaatedrontalieres d’Afrique de I'Ouest
emploient une ou deux personnes et font vivre egemme 3,2 enfants et 3,1 personnes a
charge qui ne sont ni des enfants ni des conjoirgcommerce informel transfrontalier est
actuellement mis en lumiére aux fins de réduingdavreté en général et celle des femmes en
particulier.

Si plusieurs études montrent le poids de la Chimdes échanges africains, notamment les
exportations de matiéres premiéres des pays afsicpour alimenter la forte demande
chinoise, I'impact des importations provenant d€lane sur I'intégration régionale africaine
est une problématique qui reste a explorer. Il dengue lincidence des importations
provenant de la Chine contribue a réduire les gmnntra régionaux africains. On peut
distinguer 3 types de biens sur le marché régiomalux qui résistent a la concurrence
chinoise, ceux qui sont éliminés du marché et apuxsont confrontés nouvellement a cette
concurrence alors gqu’ils font I'objet de couramtditionnels dans le commerce intra africain
(Boungou Bazika 2010).

2) L'APPROCHE METHODOLOGIQUE

L’'approche méthodologique s’est fondée sur l'estioma des indicateurs de mesure de
'avantage compétitif et des gains ou pertes a@auvmacro et micro économique. Cette
approche comporte une certaine originalité dansné&sure ou elle ne se contente pas
seulement de comparer les différences de coltairgst elle va jusqu’a mesurer le montant
des gains ou des pertes éventuels découlant defige de produits similaires.

2.1. L'indicateur de mesure de I'avantage compétiti

Il semble intéressant de mesurer I'avantage cotifpdéis importations et exportations du
Congo avec la Chine et la RDC pour mieux compretels gains ou les pertes réalisés dans
le commerce extérieur et l'incidence sur le commeéntra régional. L'avantage compétitif
découle de la différence des codts unitaires ssipleduits similaires. Lorsque pour une
méme catégorie de biens, les codts unitairesxpdigation ou a I'importation sont différents,
'avantage compétitif revient a la catégorie denbiéchangés par le Congo dont le prix
unitaire est supérieur a I'exportation et inférieuFimportation en comparaison du prix de
I'échange avec la Chine et la RDC d’une part, Im€let le Cameroun d’autre part.

2.1.1. Pour les exportations

L’indicateur de I'avantage compétitif se formule ld maniére suivante :



AVX = Vi 1)
Avec
Pxip : valeur des exportations du Congo d’'un pitogimilaire i vers le pays partenaire
Vxip : volume des exportations du Congo d’'un pribdimilaire i vers le pays partenaire
Pxich : valeur des exportations du Congo d’un pitcglmilaire i vers la Chine
Vxich : volume des exportations du Congo d’'un prbdimilaire i vers la Chine

Si AVX >100%, cela signifie que les exportations @ongo vers la Chine ont un avantage
compétitif, ce qui occasionne des gains; sinomselbont moins compétitives, ce qui
occasionne des pertes.

2.1.2. Pour les importations

I::‘MiCh

VMiCh *100
I:)MiP

AVM = Vwie 2

Avec

PMip : valeur des importations du Congo d’un pibdimilaire i d’'un pays partenaire

VMip : volume des importations du Congo d’un pritgimilaire i d'un pays partenaire

PMich : valeur des importations du Congo d’un produmilaire i de la Chine

VMich : volume des importations du Congo d’un privgimilaire i de la Chine

Si AVM < 100%, cela signifie que les importatiaths Congo en provenance de la Chine ont
un avantage compétitif, ce qui occasionne dessgasimon elles sont moins compétitives, ce
qui occasionne des pertes.

2.2. Indicateurs de gain ou de perte dans les échges
Deux indicateurs sont utilisés pour estimer lesiga&t pertes dans les échanges. Il s’agit de

I'indicateur portant sur les exportations d’unetgdrsur les importations d’autre part.

2.2.1. Pour les exportations

n P.. P
Gy =z o VXpi) * (e - )
i VXchi VXpi (3)

Avec VXchi — VXpi >0

GX : gain des exportations
VXchi : volume des exportations du bien i de lar@hi
VXpi : volume des exportations du bien i du paydqrzire



PXpi : valeur des exportations du bien i du paysepeire
VXchi : valeur des exportations du bien i de larghi

Si GM > 0, I'échange procure un gain sinon unéeper

2.2.2. Pour les importations

- R i _ R chi
Gy =Z VMuieni _VMpi) *(VMp _VM : ) @
i Mpi Mchi 4

Avec VMchi — VMpi >0

GM : gain des importations

VMchi : volume des importations du bien i de la i@hi
VMpi : volume des importations du bien i du paystgaaire
PMpi : valeur des importations du bien i du payseeire
VMchi : valeur des importations du bien i de la i@hi

Si GM > 0, I'échange procure un gain sinon uneeper

Comme il a été dit plus haut, ces indicateurs seddat sur les co(ts unitaires des
importations et des exportations sur les principaoaduits similaires faisant I'objet de
commerce entre le Congo et ses deux partenaivessé situant dans la zone communautaire,
'autre hors de cette zone. Les données annueliesotume et valeur désagrégées par
produits, par destination et origine sont nécessgiour procéder a I'estimation de I'avantage
compétitif. Sur la base des estimations des caditaites, il est alors possible de comparer
ces codts sur les catégories de produits similaires

Les données utilisées sont issues de la base dagsemdésagrégées de la Direction Générale
des Douanes et traitées par le Centre Nationdd @Gtatistiqgue et des Etudes Economiques
(CNSEE). Elles couvrent 5 années a savoir 20067 20@008, 2009 et 2010. Elles répondent
a la classification du systeme international hars®r{SH) admise au sein de I'OMC qui
répartit les produits dans les catégories de 1ffrebi Lorsque les importations sont de la
méme catégorie parce gu'ayant le méme code chédfi€s sont considérées comme produits
similaires et peuvent alors faire I'objet de congison. Une autre base des données a été
utilisée pour avoir des tendances des échangespeade période de 5 ans, c’est 'annuaire
statistiqgue 2009 du Centre National de la Statistigt des Etudes Economiques (CNSEE) qui
comprend des données agrégées du commerce exté&hieu€ongo. Cette approche
méthodologique déja utilisée dans plusieurs retlesrc a donné des résultats intéressants
(Boungou Bazika 2009; 2010).

S’'agissant des importations, la base des donnéegreaant parfois plus de 300 catégories de
produits similaires, le critere retenu pour ideatifes principales importations dans le calcul
des gains et pertes est le montant de 500 mililenSCFA. Lorsque le gain ou la perte atteint
un montant égal ou supérieur a ce chiffre, les mapions des biens similaires sont alors
considérées comme faisant partie du groupe dmgippales importations ».

D’autres données proviennent d’une enquéte deiriep@ur comprendre le role joué par les
migrants de la RDC et du Congo dans le commerosfi@ntalier entre les deux pays. Cette



enquéte a porté sur 322 migrants interviewés surd@rincipaux marchés de Brazzaville ou
ces commergants ménent une activité intense, sarral’'un quota de 60 individus au moins
par marché (Beach, marché de Poto-Poto, marché totaché de Moungali, marché de
Ouenzé et marché de Talangai). Elle a permis dectet les données intéressantes sur leurs
caractéristiques sociodémographiques, la qualitéa ejuantité des marchandises qui font
I'objet de commerce, les revenus générés, lesaiatess, la concurrence des produits chinois,
le taux de change, etc.

3) LES RESULTATS DE LENQUETE SUR LE COMMERCE
TRANSFRONTALIER ET LINCIDENCE DES IMPORTATIONS
CHINOISES

Afin d’avoir un apercu a caractére micro éconoraiqgur certains acteurs du commerce
régional qui sont les commercants migrants, unei@eca été menée. Elle a permis de mieux
connaitre cette population qui joue un rble adifislles échanges entre les différents pays de
la CEEAC et donc qui contribue dans la réalité ilneter et & consolider I'intégration
régionale. Bien peu d'études se consacrent a desiracmicro économiques dans la zone
communautaire de I’Afrique centrale.

Nous allons dans cette section mettre I'accentlssumontenu des échanges réalisés par les
commencants migrants qui se répartissent comme sign la nationalité : 61,80%
proviennent de la RDC, 36,65% du Congo et 1,55%utces pays africains (Rwanda,
Sénégal, Mali, Guinée, etc.).

Graphigue 1. Répartition des commergants seloprteduits vendus
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Source : auteurs a partir des données d’enquéte

Comme le montre le graphique précédent, la majdeg commercants importent et vendent
sur le marché de Brazzaville des produits alimessaf32,9%), suivis de produits chimiques
(17,7% : ustensiles de cuisine, mobilier en plastjetc.) et des produits de beauté (13,35%).



Graphique 2. Répartition des produits concurrepegdes importations provenant de Chine
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Source : auteurs a partir des données d’enquéte

Sur le marché de Brazzaville, selon les commergamguiétés, les produits provenant de la
RDC et le plus confrontés a la concurrence chine@® les produits chimiques (biens en
plastique). En deuxiéme position viennent les pitsdalimentaires (ail, oignons), en
troisieme position les produits textiles, en quésie les produits de beauté. Les matériaux de
construction, essentiellement le ciment font alsdijet de concurrence de la part des
importations chinoises.

Graphique 3. Produits qui résistent a la concugaminoise (par ordre de résistance)
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Source : auteurs a partir des données d’enquéte

Le graphique 3 montre par ordre d'importance leglpits provenant de la RDC qui résistent
a la concurrence des produits importés de Chindesnrarché de Brazzaville. Les biens qui



résistent le plus, sont les produits chimiques82%), les produits alimentaires (18,08%) et
les produits de beauté (10,56%). Selon les commexrgaigrants interrogés, les importations
chinoises n’arrivent pas a empécher la vente depceduits sur le marché congolais.

Cependant, concernant les produits textiles, iinaia une forte percée de produits provenant

de la Chine sur ce créneau limitant de ce faiing®rtations de tissus de la RDC.
4) INCIDENCE SUR LE COMMERCE INTRA REGIONAL

Dans cette section, I'incidence sur le commercirégional est examinée en analysant trois
aspects : I'évolution du commerce des produits laines du Congo avec les 3 partenaires
commerciaux que sont la Chine, la RDC et le Canresou les plans quantitatifs et structurel,

les gains et pertes réalisés par le Congo darmsrenerce intra régional et extrarégional.

4.1. Evolution du commerce des produits similaires

L’évolution du commerce des produits mérite d’ége & deux niveaux: sur le plan

guantitatif, a savoir le hombre de catégories dmlyits similaires importés et sur le plan

structurel, c’est-a-dire le contenu des biens fdai$abjet des échanges, leur disparition ou
leur maintien ainsi que leur capacité d’éviction lesumarché en relation avec la concurrence
des produits provenant de la Chine.

4.1.1. Sur le plan quantitatif

L'analyse des données pendant une période relagnelongue de 5ans (2006-2010), montre
gue les échanges de produits similaires tendeet @gelopper entre la Chine, la RDC, le
Cameroun et le Congo. Les données collectées adpseservices de douanes révelent que le
commerce de produits similaires entre le Conga &®DC et le Congo et la Chine est passé
de 241 catégories de biens a 305 catégories de&20&0, soit un accroissement de 26,46%.
Cependant, 'année 2007 qui a enregistré le nomelphkis élevé de biens similaires échangés,
n'a pas encore connu de record au cours de laderio

Graphique 4. Evolution du nombre de catégories mteduits similaires : cas de la RDC
(2006-2010)
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Concernant le commerce avec le Cameroun, la situast différente car, le nombre de biens
similaires échangés a connu un véritable bond. @% 2 2010, il est passé de 20 catégories
a 298 catégories de produits, soit un accroissedetB890%.

Graphique 5. Evolution du nombre de catégoriespileduits similaires : cas du Cameroun
(2006-2010)
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Les données des deux graphiques permettent deucermlie la concurrence des produits
provenant de la Chine ne fait que s'accentuer @éaran année sur le marché intra régional,
entrainant un détournement de commerce au profitiagortations extrarégionales de la
CEEAC.

4.1.2. Sur le plan structurel

Il est important de voir comment évolue la conauceesur le marché de la CEEAC entre les
produits importés de la Chine, de la RDC et du €aomn en examinant la structure des
échanges et son évolution. Le cas du marché cdagibés produits importés est un champ
pertinent permettant d’examiner cette problématiquesfacon quantitative nous avons estimé
I'évolution des produits similaires importés, ilusfaut maintenant aborder la dimension
gualitative de ces produits similaires afin d’emngoendre la structure et les bouleversements
intervenus dans le commerce intra régional. Ldetab ci-dessous indique I'évolution
microéconomique (par type de produit) pendant uégoge 3 ans (2008-2010) dans la
demande d’'importations communautaires du Congogmant de RDC et du Cameroun et
I'incidence des importations provenant de Chine.

Le cas de la RDC

On peut distinguer 5 catégories différentes dedyt® écoulés sur le marché en fonction du
comportement et du positionnement de ces prodigta-vis de la concurrence chinoise. Le
premier positionnement est relatif aux produits spmt capables de résister a la concurrence
et qui se maintiennent sur le marché communaut@irey trouve des produits agricoles et
agroindustriels ainsi que des produits chimiques.



La deuxiéme catégorie regroupe les produits africavincés sur le marché communautaire
par la concurrence des produits provenant de Cl@eesont les produits agro-alimentaires
transformés, les textiles et matériaux de constmict

La troisieme catégorie concerne les produits ingsortraditionnellement de la RDC et
concurrencés sur le marché communautaire par dehuigs nouvellement importés de la
Chine. Il s’agit de divers produits chimiques.

La quatriéeme catégorie regroupe les produits iatiellement importés de la Chine et
concurrencés sur le marché communautaire par deuig nouvellement importés de la
RDC. Ces produits concernent les cahiers, matdei®élansport, articles en bois, huiles, etc.

Enfin, la cinquiéme catégorie concerne les prodiniportés auparavant de la Chine et
évincés sur le marché communautaire par des peodmiportés de la RDC. Ce sont le
produits alimentaires transformés et non, les adlies, etc.

Tableau 1. Répartition des catégories des produigmilaires importés par le Congo de
la RDC et de la Chine (2008-2010)

Positionnement des Code SH Produits similaires importés de la

catégories des principaux Chine et de la RDC en 2008 et

produits sur le marché 2010

(2008-2010)
07031000009 Oignons Echalotes
17049010000 Pastilles et bonbons contre la toux
33061000000 Dentifrices

1) Produits de la RDC

maintenus sur le marché en | 34011100000 Savons de toilettes

F’ep't de.la cor?cgrrgnce des 39232900000 Sacs et sachets en plastique,

importations similaires de

Chine 48181000000 Papiers hygiéniques
34060000000 Bougies, chandelles, cierges
40122000000 Pneumatiques usages
39241000000 Articles de vaisselles de table

2) Produits de la RDC 19021900000 Pates alimentaires

evinces pa.lr Ialco-n(?urrence 09022000000 | The vert (non fermente)

des produits similaires




importés de Chine

61091000000 Tee-shirts et maillots de corps
62052000000 Chemises et chemisettes coton
63023100000 Linge de lit en coton
55141100000 | Tissus fibre synthétique polyester
69089000000 Carreaux cubés

35061000000 Colles ou adhésifs pour la vente au

détail d'un poids net n‘excédant pas 1kg
20091990000 | Jus d'orange non fermenté,
64029100000 | Chaussures en caoutchouc ou plastique
3) Produits importés Préparations pour l'ondulation ou le
traditionnellement de la RDC et | 33052000000 | .
) deéfrisage permanent
concurrences par de nouveaux
produits similaires de la Chine [ 32089000000 Peintures
82159100000 Al’tl(':|eS de table argentés, dorés ou
platines
48202000000 | Cabhiers
87168020000 | Brouettes
94033000000 | Meubles en bois pour bureaux
44190000000 Argc_les en bois pour la table et la
cuisine
4) Produits importés 27101990000 | Huiles et lubrifiants
trad|t|onnellement de la Chine 38082090000 | Fongicides
et concurrencés par de
nouvea roduits similaires i i 3
_ uv ,ux produits similai 49030000000 AIbum ou Ilvte d |m<_’;1ges & album a
importés de la RDC dessiner ou a colorier, pour enfants
57019000000 Tapl:s, d'autres mi';\tleres textiles, & points
Nnoués ou enroulés
61099000000 T-shirts et maillots de corps en_bonnet,
autre que coton pour femmesf/fillette
69071000000 CarrgaL{x, c.upes,_ e,n céramigue non
vernissés ni émaillés
5) Produits importés de la 36050000000 Allumettes, autres que les articles de

Chine et évincés par la

pyrotechnie




cpn.cu.rren.ce des,prodmts 02021000000 Vlande§ bovines congelées, en carcasses
similaires importés de la RDC ou demi-carcasses

04021000000 | Lait, creme de lait en poudre ou gearul

préparations pour alimentation des
19011022000 | enfants, base des produits du 0401,
0404, cacao<5% pds

jus de fruits ou légumes autres que du

20098010000 | 1001 500979 non sucre

33021000000 Mélanges odoriférants pour industries

alimentaires, ou des boissons

Sources : auteurs a partir de la base des doneda<d{sD

Le cas du Cameroun

L’évolution structurelle des importations des prieglgimilaires en provenance du Cameroun
et de la Chine montre clairement que de 2008 & ,2040atre catégories différentes de
produits existent sur le marché en fonction de lsositionnement face aux importations
similaires en provenance de la Chine.

La premiére catégorie concerne les produits camaisumaintenus sur le marché de

Brazzaville en dépit de la concurrence des imporiatde produits similaires provenant de

Chine. Cette catégorie est constituée de prodeitseduté, de matériaux de construction, de
produits alimentaires, chimiques et textiles.

La deuxiéme catégorie est relative aux produitsontds traditionnellement du Cameroun et
concurrencés par des produits nouvellement impodgsla Chine. Il s’agit du papier
hygiénigue et des mouchoirs en serviette.

La troisieme catégorie porte sur les produits caomis €évincés sur le marché
communautaire de Brazzaville par les produits irgsode la Chine. Il s’agit de matériel de
transport, de produits textiles et métalliquesest jduets.

La quatrieme et derniere catégorie concerne leduptisocamerounais ayant réussi a évincer
sur le marché communautaire les produits imporggg dChine. Il s’agit dans cette catégorie
d’un seul produit, les allumettes.



Tableau 2. Evolution du statut des produits similaies importés par le Congo du

Cameroun et de la Chine (2008-2010)

Positionnement des catégories de
principaux produits importés dans le
cadre du commerce intra régional en

2010

Code SH

Produits similaires importés
de la Chine et du Cameroun
de 2008 & 2010

2523900000

Ciments hydrauliques

3304995000

Produits de beauté

3306100000

Dentifrices

34011100000

Savon de toilette

39232900000

Sacs et sachets

48202000000

Cahiers

1) Produits camerounais maintenus

6109100000

T-shirts et maillot de corps

X

sur le marché en dépit de la 18061000000| Poudre de cacao
concurrence des produits similaires [18069000000| Préparations au cacao ou
chinois chocolat
19021900000 Pates alimentaires
32089000000| autres peintures & vernis
agueux
96032100000| Brosses
8481800000 | Articles de robinetterie
69089000000| Carreaux
70310000000| Oignons et échalotes
2) Produits importés 48181000000, papier hygiénique
traditionnellement du Cameroun et
concurrencés par de nouveaux _ _
produits similaires importés de la 48182000000/ Mouchoirs serviettes
Chine
8716802000 |Brouettes
3924100000 | Vaisselle et autres articles
tables
9403300000 | Meubles en bois pour bureal
64059000000| Chaussures

3) Produits camerounais évinceés par

la concurrence des produits 62052000000; Chemises, chemisettes de

similaires importés de Chine c_oton .
63023100000 Linge de lit de coton
95039000000| Jouets en toute matiére
7616999000 |ouvrages en Aluminium

4) Produits importés du Cameroun 360500000001 Allumettes

ayant évinceé les produits chinois

Source : auteurs a partir de la base des donnda<deD

De cette répartition du positionnement des prodiitslaires sur le marché communautaire,
deux tendances fortes peuvent étre mises en exergee qui concerne I'avantage comparatif
pouvant revenir aux producteurs africains. Les pitsdjui résistent a la concurrence chinoise
et les produits ayant réussi a évincer les produp®rtés de Chine. Concernant cette derniére



catégorie, les tendances au sein du marché mowuentavantage compétitif de la Chine en
Afrique n’est pas irréversible. Les producteurdcafns implantés dans certains créneaux
peuvent bénéficier d’'un potentiel en mesure norleseent d’affronter la concurrence des

importations de la Chine mais aussi d’obtenir uard@ge compétitif net tel qu'ils sont en

mesure d’évincer sur le marché les produits chinGette découverte devrait faire I'objet

d’'une plus grande attention afin de mieux oriemésr programmes de renforcement de la
compétitivité des industries et entreprises aifiies La RDC par exemple offre un exemple
de pays possédant des niches de compétitivité mlasieurs filieres de production face a la
concurrence chinoise.

Voyons a présent I'évolution du co(t unitaire degartations pour mieux comprendre la
forme et le contenu de la concurrence sur le marcbdmunautaire des échanges
extrarégionaux.

4.2. L’évolution de la compétitivité

Le facteur compétitivité explique les tendancesrduché international et régional et la forte
progression des échanges des pays africains aure.

L’évolution de la compétitivité est examinée a paté deux indicateurs, les codts unitaires et
les rapports de codts exprimant la compétitivitnd’ catégorie de biens du pays africain
comparée a la méme catégorie provenant de Chine.

4.2.1. L'évolution des codts unitaires

Les coUlts unitaires des produits similaires enuwecgncerne les biens similaires importés de
la RDC et de la Chine montrent qu’en 2006, I'écks colts était faible. De 2007 a 2008, il

s’est accentué et a partir de 2009, I'écart degscofitaires a enregistré une tendance a la
baisse, traduisant ainsi une tendance au rattragha@®it moyen des produits fabriqués en

chine par les produits fabriqués en RDC.

Graphique 6. Evolution des codts unitaires moyess produits similaires provenant de la
Chine et de la RDC
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S’'agissant du Cameroun, la tendance des coltsrasitst différente de celle avec la RDC.
Alors que les codts unitaires des produits impogtgprovenance de la Chine ont connu une
faible augmentation, ceux en provenance du Cameootiraccusé une forte croissance de
telle sorte que I'écart des codts s’est considérabht creusé en faveur de la Chine a partir de
2008 comme le montre le graphique ci-dessous.

Graphique 7. Evolution des codts unitaires moyess groduits similaires provenant de la
Chine et du Cameroun
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L'analyse comparative montre une importante divecgede I'évolution des codts unitaires
moyens des importations de produits similaireseelarRDC et le Cameroun. Alors que pour
la RDC I'écart des codts avec la Chine tend a sgereer aprés une forte accentuation, en ce
qui concerne le Cameroun, cet écart a pris deopiops considérables a partir de 2008 alors
gu’avant cette période, il était presque nul. Omtgenclure que le Cameroun a enregistré des
pertes de compétitivité importantes sur le marchiai régional qui ont favorisé les
importations de produits similaires en provenareéadChine.

4.2.2. L’évolution de I'avantage compétitif

Les estimations faites de I'avantage compétitifdggoulent de I'évolution des co(ts unitaires

moyens montrent clairement I'avantage compétitié geoduits chinois et le désavantage

(compétitivité négative) des produits similairealiges en RDC et au Cameroun et importés
au Congo. Les deux graphiques ci-dessous tradwgaestambiguité ces différentes tendances
de I'évolution de I'avantage (et du désavantage)mtitif sur le marché intra régional.



Graphique 8. Evolution de 'avantage compétitif lms produits similaires entre la Chine et le
Cameroun

-6000

Source : auteurs a partir des données de la DGD

Graphique 9. Evolution de I'avantage compétitif s produits similaires entre la Chine et la
RDC
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4.2.3. Gain et pertes du commerce sur les produits similees

Pour approfondir I'analyse de l'incidence sur lencoerce intrarégional, il nous faut estimer

les gains et pertes des échanges portant surddsifs similaires. L’hypothése ici est que le

fait que le commerce extrarégional contribue a ggmges gains alors que le commerce intra
régional est plus colteux et donc engendre deegecette tendance tend a limiter le

commerce intra régional au profit du commerce e&gimnal. Dans la présente étude, le
commerce extrarégional est représenté par les gebanalisés avec la Chine.

Des estimations faites a partir des données d@ @0hnent une indication précise sur les
gains et les pertes du Congo sur I'’échange desupsosimilaires avec les pays de la zone
communautaire d’'une part, la Chine d’autre part.



4.2.3.1. Le gain des importations de produits searés du Congo en provenance de la
Chine et la RDC

A partir des formules de calcul de I'avantage coitipét des gains et pertes indiquées dans
I'approche méthodologique, il a été possible diesti les montants sur les principales
importations du Congo des catégories de produitsilares telles que codifiées par

I'Organisation Mondiale des Douanes et rapportées des statistiques douaniéres.

Tableau 3. Estimations des gains et pertes des pcipales importations similaires en
provenance de la Chine et RDC (année 2010)

CuU CuU Gain (+) ou
Code SH Catégorie de produits Chine RDC perte (-)

564 96 -401 546 65%
03037900000 Poissons congelés

421 79 -500 942 482
10063010000 Riz semi blanchi ou blanchi

646 206 -448 289 692
20029000000 Tomates préparées ou conserves

440 20| -3496 918560
25232900000 Autres ciments dertlands

369 58| -1032496 893
52085200000 Tissus de coton imprime

61091000000 T-shirts et maillot de corps en bodeet 445| 23858 +11 058 506 736
coton pour femmes et fikhst
61099000000 T-shirts et maillots de corps en bpraugre 452| 15764 +885 352 261
gue coton pour femmeftit

349 26| -1064 263473
64059000000 Chaussures

243 60| -1504548 636

O

69089000000 Carreaux cubes des & simili en cénaeni

672 205 -650 834 647
76109090000 tuil¢ préparées pour la construct

NJ

1197| 4074 +1 953081 292
84151000000 Conditionneurs d'air ou split-system ,

1646 167 -892 268 266
84183000000 Meubles congélate-conservateu
84291100000 Bouteurs et bouteurs biais autoprépuls 1772| 25733 +984 817 973
a chenille
84711000000 Machines automatiques de traitement de 422| 248432 +7 188 754 647
I'information analogiqunybrides

94032000000 Meubles en métal, y compris les aesoir 727 7027 +561 890 496
glaciéres, autres que gmueaux

1110 3917 +618 242 53%
94060000000 Constructions préfabriquées

Total

13 258 536 63

O

Sources : auteurs a partir des données de la DGID)2

Les estimations que nous avons faites montrentl@q@@mmerce avec la Chine permet au
Congo d’économiser 13,32 milliards de FCFA compagatent aux importations de produits
similaires de la RDC. Alors que la RDC détient wargage compétitif élevé sur les produits



alimentaires (poissons, riz, tomates) et le cimenChine quant a elle détient un important
avantage compétitif entre autres sur les prodaitsilés, les split et les piéces de rechange
pour machines.

4.3.2.2. Le gain des importations de produits samés du Congo en provenance de la
Chine et du Cameroun

Le tableau ci-dessous montre que les importatiengrdduits agricoles et manufacturés
similaires sont plus avantageuses pour le Congugloelles proviennent de la Chine que du
Cameroun. Cet avantagcomparatif a une incidence négative sur les éclmngta-
communautaires dans la zone CEMAC et la zone CEHE&2 marquée par un faible
pourcentage évalué a moins de 5%. Signalons qugalies estimés des importations de la
Chine comparativement a celles provenant du Camevatipermis au Congo de réaliser une
économie de ressources (gain) estimées a 61,2M6nwmide dollars en 2007 (Boungou
Bazika 2008). En perspective, les importations egams produits manufacturés de Chine
pourraient s’accroitre et évincer celles en promeaadu Cameroun. Si nous prenons
I'exemple d’'un bien comme les cahiers, la difféeede colt entre ceux importés de Chine et
du Cameroun est de 219 FCFA soit 0,418 dollar UBité (2007). Les ménages aux revenus
modestes qui possédent beaucoup d’enfants a I'@mleaient préférer acheter les cahiers
chinois au détriment de ceux camerounais. Il ingde souligner que 50,7% de personnes
vivent en dessous du seuil de pauvreté au Conguagidie du Plan 2006).

Quand on examine les importations du Congo en 281@s gains et pertes estimées et
rapportées dans le tableau 6 ci-dessous, il apmda@ement que les importations de certains
produits alimentaires de Chine engendrent d’'impbes pertes pour le Congo puisque leur
colt unitaire est nettement plus faible au Camermmmparativement a la Chine. C’est le cas
des importations similaires d’oignons et d’échedotA l'inverse, pour les autres produits
importés, le colt unitaire de ceux réalisés en €Btant nettement inférieur a ceux réalisés au
Cameroun, le Congo obtient un gain a I'’échangeéalisant des importations de la Chine.
D'ou le montant considérable de 105 milliards dengabtenu grace au commerce
extrarégional avec la Chine.

Tableau 4. Estimations des gains et pertes des pcipales importations similaires du
Congo en provenance de la Chine et du Cameroun (aée 2010)

CuU Cu Gains (+) ou

Code SH Catégories de produits Cameroun| Chine pertes (-)
133|440 -19 958 778 705
07031000000 Oignons et échalotes frais ou réfege
17041000000 Gommes a macher (chewing-gum), 65155 2116 2088800718
méme enrobées de sucre e
17049090000 sucreries du 1704 autres que du 170410 2701| 716 764 673 851

,17049010 sans cacao
18063200000 Chocolat non fourre en tablettesebarr 11716] 1240 3366 892 730
ou batons non fourres

52316 764 472 319 466

18069000000 Préparations au cacao ou chocolat




2391 406 2 675 758 007
19053100000 biscuits additionnés d'édulcorant
2025/ 453 525 274 498
20029000000 Tomates préparées ou conserves
44542 334 458 963 588
20098090000 jus de fruits ou de légumes
20099090000 mélanges de jus du 2009 non 9783 445 4 412 337 419
fermentés, sucrés,, édélceans alcoo
22029000000 Boissons non alcooliques, a l'exatusip 11336] 374 6196 232 191
des jus de fruits ou de légsmie nx2009
22030010000 Bieres de malt titrant 6,5 % ou moing 18651 373 23 732 249 33}
d'alcool
8421 387 431433701
25232900000 Autres ciments de portlands
6565 372 805 312 267
27101960000 Lubrifiants automobi
36575 512 11 182 004 711
27101990000 Huiles, lubrifiants et préparations
30051000000 Pansements adhésifs & autres articles 5263 280 1787 279 558
ayant une couche adhésive
371 243 1081 399 564
30059000000 Autres produits du nx 3(
2288 240 2 857 351 609
32099000000 Autres peintures aqueuses du nx 32/09
1745 214 -589 305 304
33061000000 Dentifrices
39201000000 Autres plaques, feuille en polyméees|d 21345 237 2 096 875 059
I'éthyléne
39269090000 Autres ouvrages en matieres plastiues 12204/ 325 6 161 844 314
3926 ndca
40112000000 Pneumatiques neufs en caoutchouc pour 34971 291 2311 447 416
autobus et camions
40131000000 Chambres, air pour voitures de 28659 548 5011476 839
Tourisme, autobus ou camio
37285 1197 24 524 399 075
42021900000 Malles, valisesallettes
158382 649 8 173 084 596
48181000000 Papier hygiénique
7996| 426 746 870 63(
48201000000 Registres, livres comptables, carnets
61099000000 T-shirts et maillots de corps en bpnne 29536/ 299 4 371 251 489
autre que coton pour fershiléette
62032200000 Ensembles de coton, pour hommes / 19848 432 5800573 291
garconnets,
64029900000 Chaussures en caoutchouc ou en 3850, 512 642 594 089
plastique ne couvrant laacheville
15123 361 816 029 609
66019900000 Parapluies, ombrelles et articles airag
67041900000 Barbes, sourcils, cils, meéches et 66824 530 2471916 139

similaires en matiéresthgtiqgues

Total

105 418 561 74y

Sources : auteurs a partir des données de la RGID)



L’'analyse des données ci-dessus montre que le caranmevec la Chine engendre un
important gain en termes d’économies de devises yomontant estimé a 105,4 milliards de
FCFA comparativement aux importations réalisées &/€ameroun.

En comparant le gain obtenu du commerce avec lesiys africains de la zone CEEAC, la
RDC et le Cameroun, on peut constater que le gainedtement plus élevé en se référant aux
importations similaires du Cameroun que cellesad®DC, soit 7,9 fois. Cette divergence
s’explique essentiellement pour deux raisons :

La premiére est que le volume des échanges de itgaglmilaires est plus élevé avec le

Cameroun qu'avec la RDC. En 2009, par exemplendekdonnées du Centre National de la
Statistique et des Etudes Economiques (CNSEE)mpsertations du Congo en provenance
du Cameroun s’élevaient a prés de 30 milliards@EA-alors que celles en provenance de la
RDC se situaient en dessous de 10 milliards dEAR®@oir annexes).

La deuxieme raison est la grande différence detsamtitaires et des taux de compétitivité
entre les deux pays comparés a la Chine. Les psodportés de Chine ont un codt unitaire
inférieur moyen de 47,27% comparé au co(t unitaogen pour le Cameroun et de 54,32%
pour la RDC, soit 7 points de différence. Celansig que la concurrence des produits
chinois ainsi que leur avantage compétitif est ftute face aux importations provenant du
Cameroun qu’'a celles de la RDC.

Les importations massives du Congo en provenante @krine alors que leurs co(ts unitaires
sont plus élevés que les produits similaires emgarance du Cameroun et la RDC engendrent
des pertes pour le commerce congolais. Deux p®dajirésentent un poids considérable
dans ces pertes : le poisson importé de Chine girgslie cimentSi ces deux produits étaient
plus importés des pays de I'Afriqgue centrale quelaleChine, le Congo réaliserait des
économies (gains) du fait que leurs codts unitacesg moins élevés. En effet, le codt unitaire
du poisson (merlu congelé) est 98 FCFA le kilo mmnt92 FCFA importé de Chine.
S’'agissant du ciment (portland), sont colt unitaiee Chine est de 440 FCFA contre 133
FCFA le kilo lorsqu’il est importé du Cameroun.riporte de souligner que tous ces codts
sont CAF et donc intégrent le colt du transpoet)fr

4.2.3. Le codt unitaire des exportations similairest le gain a I'échange

Le Congo exporte une gamme limitée de produitssguait le pétrole, le gaz, le bois et le
sucre. Dans les échanges avec la Chine et le Camdes trois premiers produits constituent
des biens similaires exportés vers les deux payternmres. Comment se présentent
'avantage compétitif et le gain a I'exportation ?

Tableau 5. Exportations du Congo de produits simdlires vers la Chine et le Cameroun
(en FCFA)

R Gain (+)
Code SH destination] Désignation Codt | Avantage
unitaire | perte (-)
Compétit




Chine huiles brutes de pétrole 175 106 675 269 254
27090010000

Cameroun| 165

bois bruts Okoumé non

44034960000CNine équarris 186 150,q011 327 695 841
Cameroun| 124
bois bruts de Sapelli non
44034968000CNine équarris 125 86,21 -60 318 41(
Cameroun| 145

bois bruts de Sipo non

44034970000Chine équarris 192 106,08 -30 627 895
Cameroun| 181
bois Sapelli scié épaisseuf
44072968000ChiNe > 6mm 193 77,82 -245 639 566
Cameroun| 248
TOTAL 105,23 |44 666 379 224

Source : auteurs a partir de la base des donnda<ddeD (2010)

En 2010, les exportations du Congo vers la Chineuonco(t unitaire moyen supérieur
comparativement aux exportations vers le CamerGehavantage s'éleve a 105,23%. Ce qui
a permis au Congo de réaliser un gain estimé amdljards de FCFA soit 89,3 millions de
dollars US. Ce gain est obtenu principalement gaineexportations de pétrole vers la Chine.
En effet, le colt unitaire des exportations degdétvers le Cameroun s’éléve a 165 FCFA
alors qu'il est de 175 FCFA pour les exportatioessva Chine.

S’'agissant de la RDC, les exportations similai@st gjuasi absentes comparativement avec
celles exportées en Chine. Dans ces conditions;ailpas été possible de procéder aux
estimations de gains ou pertes dans ce domaine.

4.2.5. Quatre conséquences importantes sur l'intéation commerciale et les échanges

L’incidence du commerce avec la Chine comportestrobnséquences sur lintégration
commerciale des pays de I'Afrique centrale.

La premiére conséquence pour le Congo est qui&tleir les importations en provenance des
pays de la CEEAC, importations remplacées par ale provenance de la Chine. Cette
tendance engendre un détournement de commercdranaté des producteurs de la CEEAC



qui perdent leur statut de fournisseur sur le m&ambus régional au profit des fournisseurs
situés hors de cette zone d’intégration régionale.

La deuxiéme conséquence est qu’elle pousse lespeistes implantées dans les pays africains
a améliorer leur compétitivitt ou a se reconvedams des créneaux dans lesquels la
concurrence chinoise est moins manifeste. Il ingade souligner que la Chine elle-méme
connait un renchérissement des ses codts unitatasse entre autres de 'augmentation des
co(ts salariaux liés aux récentes mesures du Goewent de relever le salaire minimum en
Chine et d’améliorer la sécurité sociale des ttbuas.

La troisieme conséquence concerne I'évolution ddgscunitaires et du positionnement de
certains produits africains sur le marché. Cetmuton montre que dans certaines filieres,
les pays de la CEEAC détiennent des avantages ¢itifispgui ont non seulement permis la
résistance de certains de leurs produits face éoteurrence de la Chine sur le marché
communautaire, mais aussi entrainé I'éviction delgues produits chinois faisant des
producteurs africains les seuls fournisseurs sordeché communautaire en 2010. Le cas par
exemple des allumettes pour le Cameroun ou diétamé et de certains produits textiles
pour la RDC est révélateur de cette tendance. Qut penser que dans l'avenir, les
producteurs africains pourront obtenir de gainsampétitivité face aux producteurs chinois
et occuper des créneaux s'ils continuent a prodieebiens a des codts bas. Les filieres de
I'industrie du bois et de I'agriculture semblentatér des atouts qu’il importe d’explorer en
vue de favoriser le renforcement du commerce iégéonal en Afrique centrale.

La quatriéeme conséquence est relative aux expam&atiLa forte demande chinoise exerce
une forte pression sur le cours des produits e&poeh direction de la Chine. Cette forte
pression tend & accroitre les prix sur le marchdricmant a consolider les gains et les
excédents de recettes du Congo. Cette situatioordble pourrait se modifier si le crise

mondiale perdure et s’aggrave, entrainant une dalssla demande chinoise des matieres
premiéres. C’est pourquoi, les pays africains ddiveoncevoir des politiques prudentes

basées sur la constitution d'importantes réserugspqurront aider a amortir les chocs

provoqués par la crise et une baisse des exparsadiar le marché mondial.

CONCLUSION ET RECOMMANDATIONS

La recherche menée a permis de voir I'évolution ®eslances du commerce du Congo a
I'échelle intra régionale mais aussi au niveau extgional. Concernant les acteurs qui
agissent au niveau micro économique et qui sontd#@ ces entreprises, les acteurs
dynamiques du commerce intra régional, a savoircl@®mercants migrants exercant a
Brazzaville, ce sont des individus ressortissanpldsieurs pays, mais majoritairement des
citoyens de la RDC. Leur niveau d’instruction est général de niveau secondaire, ils
comptent plus d’hommes que de femmes, sont coéstidiune forte population de mariés et
pratiqguent dans les églises de réveil. La plupag ohigrants sont d’origine du bas Congo
(RDC) et du Pool (Congo), régions transfrontalieeefiabitées par une population ayant la
méme histoire et la méme culture (les Kongo). Legants sont pour la plupart satisfaits de
I'activité qu’ils menent dans le cadre du commeraeasfrontalier.



L’incidence du commerce des produits similairesiegtortante sur l'intégration régionale.
Non seulement le nombre de catégories de produitsnettement a s’accroitre, en particulier
dans les échanges avec le Cameroun, mais on regecue les codts unitaires et 'avantage
compétitif sont nettement favorables pour les pitsdmportés de la Chine au détriment de
ceux importés des pays de la CEEAC. Le Congo estregies gains estimés a 13 milliards de
FCFA pour les principales importations de prodsitsilaires de la Chine comparativement a
ceux importés de la RDC et a 105 milliards de F@BAcernant les principales importations
en provenance du Cameroun.

De méme, les exportations du Congo en directioladehine lui permettent d’engendrer un

gain lorsque sur le marché mondial, les prix deterea la Chine sont supérieurs

comparativement a ceux des pays partenaires denla CEEAC. Les études réalisées a ce
sujet montrent que le prix des exportations esatiek et varient d’'une année a une autre,
entrainant des gains ou des pertes selon les aooigigérées et I'évolution des prix de vente
sur le marché mondial, surtout en ce qui concezaeekportations de pétrole brut (Boungou
Bazika, 2007 2008).

L’incidence principale est l'accroissement du comteeextrarégional au détriment du
commerce intra régional. Le premier courant d’égeaftommerce extrarégional) exerce un
effet de détournement de commerce en défaveur dxiéme courant d’échange (commerce
intra régional).

Au vu de ces conclusions, des recommandations peéwue faites pour booster le commerce
intra régional.

Premiérement: il importe d’élargir la recherche sur un nomipleis élevé de pays de
I'Afrique centrale afin de renforcer les conclusosur les tendances du commerce intra

régional. Dans la présente étude, 3 pays ont étiéét Il serait d’'un grand intérét d’élargir la
réflexion sur un panel constitué de 5 a 6 payaaédion d’Afrique centrale.

Deuxiemement: les acteurs migrants qui participent au commertea régional sont
nombreux mais leur poids économique est faibleorSeihe étude antérieure, les échanges
transfrontaliers des migrants représentent auteub% du commerce transfrontalier en se
basant sur les données officielles (Boungou Ba2@#0). Evidemment, la littérature que
nous avons présentée montre que le commerce watefer informel semble relativement
important. Les données d’enquéte ont montré que lpqulupart le commerce transfrontaliers
représente une source importante de revenus méésagivité est confrontée a une série de
contraintes, dont principalement deux : les tramass policieres et le nombre élevé de taxes
douaniéres. Des mesures doivent étre prises paulesités nationales et régionales de la
CEEAC pour améliorer les procédures administratigesappliquer de facon concréte le
principe de la libre circulation des personnes &t 8iens, notamment entre Kinshasa et
Brazzaville.

Troisiemement: I'évolution des colts unitaires des produits am@s par le Congo et de
avantage compétitif montre clairement que les dpits réalisés dans I'espace
communautaire enregistrent des pertes de comjitétitace aux produits provenant de Chine.



Ces pertes de compétitivité ne semblent pas irsédles comme le montre le cas de la RDC.
Les pays africains peuvent inverser la tendanceitaid plus que la Chine connait un
accroissement de ses colts salariaux du fait demdecations salariales des travailleurs
chinois et donc une diminution de son avantage étitifpPar ailleurs, sur certains créneaux,
les produits africains arrivent & évincer les pitsdprovenant de Chine. Des mesures doivent
étre prises dans les pays d’Afrique centrale pouglerer la compétitivité de leurs produits
afin de renforcer le commerce intra régional. Uanpkt un programme de réformes sous
régionales devront étre minutieusement étudiéseet éxécutés dans I'objectif de baisser le
co(t des produits fabriqués dans la CEEAC et d’amadl les procédures administratives et la
circulation des biens et des personnes dans lacmmunautaire.

Quatriemement : le fait sur certains produits, les producteurscafris ont réussi a évincer
les produits provenant de la Chine montre clairdrgaiil existe un potentiel de compétitivité
pouvant contribuer a améliorer les performancescdesines filieres de production dans les
pays africains. Dans ce sens, les perspectivedustnalisation et de diversification
économique des pays de la CEEAC doivent étre egéesaavec toute I'attention nécessaire
par les Pouvoirs Publics en partant des filieresl @xiste des atouts contribuant a leur
avantage compétitif sur le marché communautaire.

Cinguiémement : la coopération économique des pays de la CEEAC avé&hine devrait
mettre un accent particulier sur les projets dasfructures qui peuvent contribuer a favoriser
les liaisons et la connexion du réseau transfriemtagntre les différentes économies et de ce
fait faciliter le transport des marchandises d’ayga un autre. Une telle coopération devrait
a terme consolider le commerce intra régional.
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ANNEXES

Graphique 1. Evolution des importations du CongdadRDC et du Cameroun (en millions de FCFA)
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Résultats de I'enquéte menée aupres des commercants

Graphique 2. Répartition selon le niveau d’instiarct
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Graphique 3. Répartition selon la possession darte de commerce
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Garphique 4. Répartition selon la satisfactioraatdtionalité
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Graphique 5. Répartition des migrants selon lsonatité et le niveau d’instruction
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